
 

Les clubs Modèles : grands parmi les grands 
 
« Encouragez chaque club à devenir un club Modèle même si cela semble être difficile. Ne décidez pas 
pour vos membres. Avec des Lions impliqués, des responsables efficaces et une attitude positive, votre 
club peut y parvenir. » Ces mots de Joe Gaffigan, Past directeur international (PID), sont des conseils 
avisés de la part d’un leader qui connait le sujet pour avoir adopté cette approche pour son club, le 
Suburban Lions Club de Glenn Dale (États-Unis). S'il admet que l'engagement de collecte de fonds est 
ambitieux (une moyenne d'au moins 250 USD par membre chaque année de la Campagne 100), il s’est 
refusé de ne pas le proposer à son club. Une réflexion collective du club sur la manière de collecter des 
fonds, le renforcement positif et les encouragements des responsables, ont convaincus les membres de 
son club de relever le défi en tant que club Modèle de la Campagne 100. 
 
Le PID Magnet Lin a prodigué ses conseils aux Lions du DM-300 (Taïwan). « Considérez l’engagement 
financier de la manière suivante : sur trois ans, une contribution de 750 USD ne représente que 
21 USD par mois. De nombreux Lions peuvent facilement faire ce petit sacrifice pour notre Fondation et, 
plus important encore, en faveur de ceux qui bénéficieront des subventions et de nos actions que nos 
dons permettront de financer, a-t-il déclaré. Nous devons encourager les Lions à s’engager pour un tel 
niveau de compassion en faisant de nos clubs des clubs Modèles.» 
 
Le PID A.P. Singh s'est joint à l'appel. « Nous savons que l'objectif de collecte de fonds est ambitieux, mais 
en formant des clubs Modèles, nous pouvons l'atteindre, » a-t-il déclaré. Son club (LC Calcutta Vikas) s'est 
engagé à collecter l’impressionnant montant de 31 500 USD pour la Campagne 100. Le Dr Aggarwal, 
président du Conseil d’administration de la LCIF et Immédiat past président international, a invité tous 
les Lions à accueillir favorablement La force de chacun et à garder à l'esprit qu’un don modeste récurrent 
de 2 dollars par semaine devenait une contribution importante au fil des mois. Il n’est parfois pas 
possible de donner 750 USD d’un coup mais vous pouvez probablement verser 2 dollars par semaine. 
 
En tant que responsable de la Campagne 100, une première étape concrète pour inciter vos clubs à 
devenir club Modèle consiste à aider les membres du club à surmonter leurs incertitudes. Discutez de la 
campagne et des avantages d’être un club Modèle de manière positive et régulière avec les membres du 
club. Aidez-les à définir un processus et des étapes claires et concrètes pour atteindre le statut de club 
Modèle, réussir et obtenir les reconnaissances afférentes. Et bien sûr, encouragez les autres à suivre votre 
exemple. Rappelez-vous aussi que: 
 
• Les dons reçus en 2017-2018 sont pris en compte pour l'objectif de la campagne (300 millions USD). 
• Les dons majeurs et majeurs Plus effectués par les membres de votre club sont pris en compte pour 
l’objectif du club. 
• Les formulaires d’engagement de club Modèle doivent être envoyés dûment remplis et signés le 30 juin 
2021 au plus tard. 
• Les clubs ont jusqu'au 30 juin 2022 pour obtenir des dons et des promesses de dons et atteindre leur 
objectif de club Modèle. 
• Des ressources sur les clubs Modèles (brochures, manuel, formulaires d'engagement, FAQ, 
présentations et liste de contrôle pour la sélection de clubs modèles) existent pour vous aider à établir un 
réseau de clubs Modèles dans vos districts et au-delà. 
 



 

Les clubs Modèles ont été déterminants pour collecter plus de 40 % des fonds lors de notre dernière 
campagne de financement. Dépassons ce chiffre pour permettre à la Fondation de nous donner les 
moyens de monter nos actions par le biais de subventions transformatrices.  
 
Visitez régulièrement lcif.org/BE100, le site web de la Campagne 100, pour obtenir les ressources et 
outils les plus récents concernant les clubs Modèle. 

http://www.lcif.org/FR/our-work/be100/index.php

